
【主 催】公益財団法人 あきた企業活性化センター

１事業者 20,000円（１事業者３名までの受講が可能です）
秋田県内の全事業者 (先着10事業者 )

4/22（月）- 5/17（金）

2019.

全７回

5/22（水） 6/18（火） 7/2（火） 9/24（火）

※定員に達し次第締切

受 講 料

会 　 期

対 　 象

秋田県庁第二庁舎３階  ３１会議室会 　 場

募集期間

■ 全７回  各日　　　　　　　　　　　にて開講いたします。 ■ 5 回目以降の日程については決定し次第お知らせします。

1 ２ ３ ４

DO  YOU  KNOW  ABOUT  YOUR  MARK E T ?

１３：３０－１６：３０

・この商品どこに売れば．．．？

・伝え方が分からない ．．．。

・他の販路は？

・このアイディア、売れるの？



第 1回

お問い合わせ
担当：知財・デザイン支援課　武藤・菅原
TEL ：018-860-5614（平日 8：30 ～ 17：15）
住所：秋田市山王三丁目1-1秋田県庁第二庁舎２階

必要事項をご記入の上、FAX またはメールにてお申込みください。

FAX：018-863-2390 E-mail：info@idsc-akita.net

受 講 お 申 し 込 み 用 紙

5/22（水） 　オリエンテーション タイムレス合同会社　代表
永田 宙郷 氏 プロデューサー／プランナープログラムの説明と質問づくりのワークショップ、

販路・伝達手段が多様化している現状、その経緯
等について

金沢21世紀美術館 ( 非常勤 )、( 株 )t.c.k.w、EXS Inc. を経て現職。
『LINKAGE DESIGN』を掲げ、数多くの事業戦略策定と商品開発に従
事。伝統工芸から最先技術まで必要に応じた再構築やプランニング
を多く手掛ける。

お 申 込 み 先

事業内容

企 業 名

参加者名

TEL E-mail

第２回 6/18（火）　  国内販路 有限会社リドルデザイン　代表取締役
塚本 太朗 氏商品選定の重要な役割を果たすバイヤーから国内

販路の変遷や商談・取引の課題等について THE CONRAN SHOP 退社後同社設立。駅ナカなどの商業施設立ち上
げから商品企画販売、また BtoB の販路開拓にも携わる。

第３回 7/2（火）　　 海外販路 フォーデザイン合同会社　代表社員
まつお たくや 氏国内の地場産業において重要な販路の一つになり

つつある海外販路開拓について 2010 年に手工業品・中量生産品ディストリビューターであるフォー
デザイン合同会社を設立。世界展開を目指す手工業品メーカー、作
り手の流通・販売戦略立案・実行を支援。中量生産の手工業品を専
門とした商品見本市「ててて見本市」を共同主催。

第４回 9/24（火）　オンラインショップ 宮本企画室　代表
宮本 順一 氏オンラインショップにおける地域産品の販売の変遷、

メリット、デメリット等について Eコマースプラットフォームを展開するスタートアップ企業の社長
室にてコミュニティーマネージャーを経験後、独立。「ECを活用し
た商いの支援と知識の共有」をテーマにオンラインショップの売上
や集客向上に関するセミナーやトークイベントなどの企画や執筆活
動、講師業を行う傍ら EC関連会社複数社でアドバイザーを務める。

〈 全７回 開講スケジュール 〉

第 5回 10月開講　クラウドファンディング 講師調整中

クラウドファンディングの基礎、成功事例、メリット、デメリット等について

第 6回 11月開講　ライフスタイルショップ 講師調整中

衣食住にまつわるさまざまな商品を扱う「ライフスタイルショップ」の市場の変化や提供する価値等について

第７回 12月開講 　まとめワークショップ 永田 宙郷 氏
自社が向かうべき販路の選択についてのワークショップを通し、今後の販路開拓アクションプランの基礎等について


